
TEKNISK SÆLGER 
til industrikunder i Norden

NORDIC ApS blev etableret i 2012. De producenter, 
vi repræsenterer, er kendetegnet ved kvalitet, stabilitet 
samt, at de er markedsledende inden for deres område. 

Vi tilbyder salg, service og rådgivning til hele Norden. 

Kvalifikationer:

- Du har en teknisk baggrund, gerne med erfaring indenfor el og automation

- Det er en fordel, hvis du har erfaring med teknisk salg til industrikunder i Norden.

-	 Du	behersker	Office-pakken	på	brugerniveau	og	er	fortrolig	med	engelsk	eller	tysk	i	skrift
 og tale, så du kan modtage teknisk support fra vores europæiske leverandører

- Du har kørekort

NORDIC ApS stiller bil til rådighed, eller en attraktiv kørselsordning i egen bil, og alt hvad du ellers skal bruge

til at løse dine opgaver. Vi tilbyder en konkurrencedygtig løn, der modsvarer kvalifikationer.

Ansøgning:

Ansøgning med CV sendes via mail til fg@nordic.nu
Har du spørgsmål til jobbet, kan du kontakte Freddie Ourø Gaardbye på tlf. +45 40 427 608 
eller mail fg@nordic.nu
Tiltrædelse er snarest muligt, men der ventes på den rigtige kandidat.

Læs mere på www.nordic.nu

Vi søger en udekørende teknisk sælger, 
primært til hele Danmark, men der kan 
forekomme rejseaktivitet i Norden.

Her vil du blive en del af et kammeratligt team, og 
komme til at arbejde med en masse spændende
teknik, med nogle af de førende producenter 
indenfor deres områder.

Arbejdet	består	i:

- Daglige kundebesøg hos eksisterende kunder

- Opsøge og opbygge nye kunderelationer

- Opfølgning på tilbud og projekter

- Deltagelse i messer

- Være med til at opbygge en salgsafdeling

Som teknisk sælger arbejder du ud fra egen bopæl og tilrettelægger selv din arbejdsuge sammen

med vores direktør og kontoret i Middelfart. Du vil blive grundigt oplært, både med interne kurser

samt hos vores leverandører, Heidenhain, Siemens, Rotoclear mm.
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NORDIC ApS 
har de seneste fire år 
modtaget en Gazelle, 
og vi søger derfor folk, 

der vil være med på 
en spændende 

vækstrejse.


